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@ Handel mit

Tradition // S. 2-3 Liebe Kunden,
dieses Jahr mit EDEKA Jens wird mit dem einen oder anderen Knaller enden und Sie kénnen dabei sein. Auf
@ Weihnachtsaktion // S.6 der einen Seite konnten wir den begehrten Preis ,, Ausbilder des Jahres* fiir uns gewinnen. Des Weiteren
8 haben einige unserer Auszubildenden die Bestenehrung erhalten. Das sind schon zwei Top-Nachrichten in
@ Rund ums Wild // S. 7-8 diesem Heft. Zudem bieten wir Ihnen absolute Kniiller-Angebote auf den folgenden Seiten. Und noch mehr.
Ein weiteres Highlight geleitet Sie bestens durch Ihre Silvesterfeier: das Feuerwerkspektakel in Heiligenha-
4 Ausbildung /1S.12-13 fen. Mehr zu diesem Thema auf Seite 14. Sie sehen, im Frischeboten gibt es wieder viel zu erfahren. Das
Team von EDEKA-Jens wiinscht viel SpaB beim Stobern.
@ Feuerwerk // S. 14

@ Stickerstars // S. 15

Ihr Team von EDEKA Jens
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Mittlerweile bestehen die Jens-Markte seit ihrer Griindung 160 Jahre. Zu diesem festlichen Anlass und passend zur besinnlichen Vorweihnachtszeit, lieB
Reimer Jens Senior in die Historie des Marktes blicken:

Herr Reimer Jens, konnten Sie den Lesern
einen Ablauf durch die langjahrige Geschichte
geben?

Aber gern. Es war 1856, als mein UrgroBvater
Peter Broder Jens einen Laden eroffnete. Damals
bestand noch das Altestenrecht und da seine bei-
den groBeren Briider in die Landwirtschaft inres
Vaters eintreten konnten, suchte er sich die Kauf-
mannslaufbahn aus. Zu unserem Gliick (lacht). In
den 1890ern dann (ibergab er den Handel an sei-
nen Sohn, meinen GroBvater, Cornelius Jens. Als
dieser 1929 starb, fiihrte seine Frau Dorothea das
Geschaft weiter. Wahrend des Zweiten Weltkrie-
ges musste sie wegen des Versorgungsengpas-
ses schlieBen. lhr Sohn, mein Vater, Theodor Jens
nahm das Geschéft aber wieder auf und eréffnete
1945 neu im eigenen Haus in GroBenbrode. Erst
war es die Diele des alten Bauernhauses, dann
das Schlafzimmer und bald das Wohnzimmer, das
flir den Verkauf herhielt. Weitere Laden kamen
hinzu. 1966 bin ich mit meinem Bruder Eckhard
mit eingestiegen und 1969 (ibernahmen wir. In
den 80ern stieg Eckhard zunichst aus. Er ist aber
dafiir verantwortlich, dass wir bei Grenzoffnung
auch in Mecklenburg-Vorpommern erste Markte
hatten — wenn auch etwas anders strukturiert.
2008 dann libertrug ich meinem Sohn Reimer
junior einen GroBteil der Verantwortung und seit
2013 leitet er die Gesellschaft — bis heute.

War es fiir Sie schwer, das ,,Zepter” aus der Hand
zu geben?

Nein, iiberhaupt nicht. Mein Sohn war eh schon
involviert, er macht das super. Zudem habe ich
noch weitere Zweige, mit denen ich auch heute
noch ausgelastet bin — das Immobiliengeschéft und
die Landwirtschaft. Meine ganze Firma ist eine Art
Gemischtwarenladen (lacht).

Was macht den selbststandigen Lebensmittelein-
zelhandel fiir Sie aus?

Handel ist Wandel. Das bedeutet, dass es dabei nie
langweilig wird. Es ist aufschlussreich, interessant
und es gibt immer etwas zu tun, um gut zu wirtschaf-
ten. AuBerdem fordert er die ganze Familie. Das er-
zeugt einen besonderen Zusammenhalt. Meine Frau
hat mich wéhrend meiner Zeit immer unterstiitzt.

Gibt es besondere Punkte, Zeiten, die lhnen in die-
sem Zusammenhang in Erinnerung geblieben sind?
Wir waren als Kinder auch immer dabei. Unsere
Eltern waren streng, aber groBziigig. So haben wir
zum Beispiel sonntags offiziell eine Tiite Bonbons
geschenkt bekommen. Dartiber hinaus habe ich mich
aber selbst gelegentlich ins Lager geschlichen und
die StiBigkeiten aus den Dosen stibitzt und sie im
Anschluss mit meinen Freunden geteilt. Wir hatten
eine tolle Jugend. Ansonsten kann ich mich erinnern,
dass wir — mehr aber noch meine Eltern — die Waren

lose verkauften. Milch, Zucker, Mehl, Nudeln, Reis,
Spirituosen und Essig - Kunden konnten sich alles
nach Bedarf abfiillen. Das war zum einen praktisch,
zum anderen aber auch nicht immer einfach. Wah-
rend meiner Zeit wechselte das. Die Milch wurde erst
in Schlduchen verkauft, was nicht schon war. Darauf
folgte eine Milchzapfanlage.

Sind Sie noch in irgendeiner Form in die Arbeit
involviert?

Indirekt. Wir bauen die Mérkte fiir EDEKA Jens.
Jetzt zum Beispiel sind wir sehr froh, dass wir nach
zehn Jahren Planung und Gespréachen mit der Stadt
Niendorf einen tollen Baugrund fiir die neue Filiale
am Timmendorfer Strand finden konnten.

Was sagen Sie generell zu der Entwicklung der
Mérkte?

Ich kann sagen, dass ich sehr stolz bin — auf meinen
Sohn, das Team, die ganze Belegschatt. Es hat sich
vieles getan, wir sind wieder in GroBenbrode anséssig
und erneuern in Niendorf. Das ist alles ganz wunderbar.

Was wiinschen Sie sich fiir die Zukunft?
Das es so erfolgreich weitergeht wie bisher und die
Kunden weiter gern bei uns sind.

Haben Sie vielen Dank fiir das Gespréch.
Sehr gern. Danke.
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Ein 300-Quadratmeter Festzelt, 400 besetzte
Platze, 14 50-Liter-Fasser Bier und jede Men-
ge gute Laune — das waren die Eckdaten fir
einen fantastischen Abend mit EDEKA Jens in
Heiligenhafen. Bereits zum fiinften Mal veran-
staltete der Markt sein Oktoberfest auf dem
Geschéftsparkplatz am Hohenweg und flihrte
damit eine begehrte Feier fort, die sich mittler-
weile zur festen Institution im Heiligenhafener
Veranstaltungskalender etabliert hat.
Um 13 Uhr startete ein zunéchst entspanntes
Event, dessen Plétze von Beginn an mit bestens
aufgelegten Menschen in Trachten und Dirndin
gefiillt waren. Auch die Mitarbeiter lieBen es
sich nicht nehmen, sich traditionell zu kleiden
und fiir ordentliche Stimmung zu sorgen. Die
typischen Spezialitaten aus Brezeln und Bier
wie auch die Spiele aus WeiBwurstwettessen
und MaBkrugstemmen trugen ihr Weiteres bei.
Das tolle Rahmenprogramm, das hervorragen-
de Wetter, das weitere Gaste auf den Raum
auBerhalb des Zeltes lockte, und die passende
Musik von Tommy und Eike brachten die Party
zum Kochen. ,Die Stimmung bei allen Gésten
war grandios. Um 2 Uhr mussten wir die Musik
leider ausmachen, aber es war klar, dass das
Oktoberfest noch Stunden héatte weitergehen
konnen. Es war wirklich ein rundum gelunge-
ner, ach genialer Abend”, resiimiert Vertriebs-
leiter Swen Rathjens. Die Mitarbeiter aus dem Jens-Team hatten sichtlich Traditionelle Hal(n waren eine gern gewahlte
SpaB und mussten nicht nur ein Fass anstechen Grundlage I
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4 wieder die Stiefel der Kinder mit vielen Le- . . "
‘ ckereien. Bringt dazu einfach eure frisch 4 Win sind braw, duun bitte schén,
geputzten Stiefel bis zum 5. Dezember in lasy den,,j[ecke/z,
die EDEKA-Jens-Markte. Vergesst nicht, Wm/ d
euren Namen auf einem Zettel anzuhén- . - o
#  gen, damit der Nikolaus auch genau weiB, Wm’ dem’ WM, -

wem welcher Schuh gehért. lhr kénnt eure  + XS II AN IR/ 2 1777%
mit Niissen, Obst und weiteren kleinen ; dei/z,e/nfjac/a!

Naschereien gefiillten Stiefel dann am 6.
Dezember bei den Mitarbeitern in eurem
EDEKA-Jens-Markt abholen.

-f' 1 Der Nikolaus freut sich schon auf viele
geputzte Stiefel.

Jeden Tag Spannung mitdem | Wi

Tchibo-Adventskalender ' ST
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Ob siiBe Uberraschungen, liebevoll Selbstgebasteltes oder kleine Geschichten — GroB und Klein
lieben ihre Adventskalender. Es naht die Zeit, in der wir wieder mit Spannung jeden Tag ein
neues Tirchen 6ffnen und uns voller Vorfreude mit groBen Schritten Heiligabend néhern.

EDEKA Jens begleitet Sie in dieser Zeit mit
einer ganz besonderen Version des Advents-
kalenders: Ab Donnerstag, den 1. Dezember
» startet eine Uberraschung fiir die ganze Fa-
l"' " milie und ein winterliches Gewinnspiel. Als
Dankeschon fiir inren Einkauf erhalten Kunden
der Markte in Gehlsdorf, Born, Burg, GroBen-
brode und Heiligenhafen die Teilnahmekarten
an der Kasse mit der Chance auf je einen von

insgesamt 24 attraktiven Gewinnen. ,Wir ha-
ben die Geschenke mit viel Liebe ausgesucht —
ich freue mich schon jetzt auf die strahlenden
Gesichter”, so Inhaber Reimer Jens. Am Tag
darauf wird der jeweilige Gewinner des Vor-
tages schon bekannt gegeben. Zum Nikolaus
am 6. Dezember wartet eine besondere Uber-

raschung. Daneben lockt natirlich ein groBes

. Sortiment weihnachtlicher Késtlichkeiten im
I:N)NEK ﬁES&ﬂ X X *@ Markt. Nutzen Sie die Chance auf eine vor-
& weihnachtliche Bescherung.




Zu den Festtagen hat Wildfleisch Hochkonjunk-
tur. Jetzt zur Jagdsaison stehen Hirschgulasch,
Wildschweinbraten oder Weihnachtsgans ganz
oben auf den Speisekarten. Und bei EDEKA
Jens stehen lhnen die besten Zutaten fiir Ihre
Wildgerichte zur Verfligung.

Fiir das Fleisch gilt: Mehr Bio geht nicht! Die
Tiere wachsen artgerecht auf. Der freie Auslauf
verschafft Rehen und Co. eine spezielle Mus-
kelstruktur, die dem Fleisch eine ansehnliche
Maserung verleiht und es zart macht. Des
Weiteren ernahren sich die Tiere ausschlieB-
lich von natiirlichem Futter wie Bucheckern,
Pilzen, Eicheln und Krautern. Dies verleiht dem
Wildfleisch auch den besonderen Geschmack
und es ist vollig frei von Hormonen und Anti-
biotika.

Dank dieser optimalen Bedingungen entwi-
ckelt sich ein ebenso leckeres wie gesundes
Fleisch, das viele gute Inhaltsstoffe aufweist.
Abgesehen davon, dass die Speisen sehr ma-
ger sind, enthalten sie jede Menge EiweiB,
Vitamin B, Spurenelemente und Mineralien.
Man sollte zwar rotes Fleisch nicht ofters als
ein bis zwei Mal die Woche essen, doch vieles
spricht dafiir, Wildfleisch auch auBerhalb der
Festtage zu genieBen. Generell wir aber ein
Durchgaren empfohlen. Ansonsten steht dem
Schlemmen nichts im Wege. EDEKA Jens hélt
dafiir eine reiche Auswahl von hochwertigen
Waren bereit. Gern nehmen die Mitarbeiter an
der Fleischbedientheke Wiinsche entgegen.
Aufgrund der hohen Nachfrage besonders um
Weihnachten empfiehlt das Team von EDEKA
Jens, sich zeitig zu melden. Dann heiBt es,
guten Appetit.
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Ob als Ragout, als Einlage fiir Pasteten oder als Festtagsbraten aus dem Rehriicken — der Alles-
konner Rehfleisch strotzt vor Verwendungsmaglichkeiten. Das Wildbret (iberzeugt durch Zartheit
und einen sanft-milden Geschmack. Daher auch fiir diejenigen geeignet, die es nicht so intensiv
mdgen.

¥l |

T H R (] B . Gefligel |

Ente, Fasan oder Perlhuhn gelten als Wildgefliigel. Bei vielen kommt das Fleisch als Gericht zum Fest gut an, |

da es wesentlich milder ist als das der Huftiere. Ganz hervorragend lasst es sich daher mit deftigerem Ge-

miise wie Spinat, Kiirbis oder mit Niissen kombinieren. Um das magere Gefliigelfleisch bei der Zubereitung LRI . s
saftig zu halten, ist es ratsam, es mit Speck zu umwickeln und diesen mithilfe von Garn oder Zahnstochern . T ]

zu fixieren. L et ELs § L

. Hirsch , _ .

= s Charakteristisch fiir das Fleisch ist sein sehr starkes aber unvergleichliches Aroma. Die Zubereitung ist
- P i . el gkt jedoch unkompliziert. In einem deftigen Gulasch geschmort, wird es zum Gaumenschmaus. Eine késtliche
= : . Balance entsteht in der Verbindung mit einer fruchtigen Note aus Preiselbeeren oder karamellisierter Birne.
Da Hirschfleisch feinfaserig ist, kann es auch wunderbar als Kurzgebratenes fiir Grill und Pfanne eingesetzt
werden.

-

Wildschwein glénzt in einer schmackhaften Kombination mit typischen Gewiirzen wie Nelken oder

Wacholder. Sie unterstreichen das ,,wilde“ Aroma besonders gut. Gebraten oder geschmort — es zeigt eine

angenehm pikante Tiefe und bleibt stets saftig. Als Beilage passen Pfifferlinge oder piirierte Maronen. Eine b
Sauce aus Fond und Portwein rundet das Fleisch perfekt ab. "
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Feuerwehrmettwurst-.

Aktion |

Es ist wieder so weit, die berlihmte Feuerwehrmettwurst liegt in den EDEKA-Jens-Markten bis
zum Ende Dezember fiir Sie bereit. Die Katenrauchmettwurst ist geschmacklich ein Hochgenuss
und die besondere Unterstiitzung fir alle kleinen ehrenamtlichen Brandschiitzer in der Region.

Denn: Mit jeder verkauften Wurst, die bei EDEKA Jens fiir 2,99 Euro pro 300
Gramm fiir einen super Preis erhaltlich ist, geht automatisch auch ein Euro
— ohne Abziige — an die Jugendfeuerwehren!

Die Kleine Spende hilft viel! Die Wehren setzen es flir die Aushildung
der neuen Helfer ein, beschaffen Lernmaterial und neues Equip-
ment wie Schlduche oder Kleidung.

Machen Sie mit! Greifen Sie zu der késtlichen Salami und tun
Sie damit etwas Gutes.

Das Team der Edeka-Jens-Markte freut sich auf Sie und die
Jugendfeuerwehren der Region
danken es Ihnen.

pro verkaufter
Feuerwehrmettwurst
fur299€/3009
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Beste Ausbilder geehrt — iy
und EDEKA Jens ist dabel R N
L/ A i | des jahres '16

lr'dl " eine Initiative der
i 5 T X

LEBENSMITTEL
PRAXIS.

| ‘_1 Jede Menge SpaB hatten die Azubis und Ausbilder am Tag des Auszubildenden in Liibeck
| R TR ¢ BT s = Y

»EDEKA Jens — Norddeutschlands bester Ausbilder des Jahres 2016

Der Preis flir den besten deutschen Ausbilder wurde jetzt von der ,LEBENSMITTEL PRAXIS® — Fachzeitschrift fiir den Lebensmitteleinzelhandel —
vergeben und EDEKA Jens errang in der Kategorie selbststandiger Einzelhdndler den dritten Platz und ist damit NORDDEUTSCHLANDS BESTER
AUSBILDER DES JAHRES 2016!

Schon immer war und ist uns die Aus- und Weiterbildung unserer Mitarbeitenden ein groBes Anliegen. In Zeiten des Fachkraftemangels sind wir froh,
iber gut ausgebildete Mitarbeiter/-innen zu verfligen. Dazu gehdrt es natlrlich, den jungen Menschen eine gute Aushildung zu vermitteln. Mit diesem
groBartigen Erfolg bestétigt sich die herausragende Leistung der Ausbilder/-innen und Ausbildungspaten der EDEKA-Jens-Mérkte”, so Udo Ertmer.

Wir suchen
Fachverkaufer (m/w)
im Lebensmittelhandwerk
Fachrichtung Fleischerei

flir unsere EDEKA-Jens-Markte
Born e Burg e Heiligenhafen e GroBenbrode

Bewerbungen bitte an:
Jens Mérkte Jens GmbH & Co. KG
Am Mellenthinplatz 14 b e 23769 Fehmarn
Email: info.jens.nord@edeka.de
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Auszubildenden-Bestenehrung in Liibeck! ===
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% Wir gratulieren und sind sehr stolz auf unsere  die Auszubildenden der EDEKA-Jens-Mérkte, Bosherz, Sabrina Hampf, Justin Scheel, Jana-
Azubis des Abschlussjahrgangs 2016, die die in diesem Jahr ihre Priifung abschlos- Monique Stoffesandt und Maik Matz (Foto von
| . nun im Rahmen der Bestenehrung der EDEKA sen, im Rahmen einer Besten-Ehrung in der links nach rechts) und natiirlich das gesamte ¥
| u Nord am 18.0ktober 2016 fiir Ihre Ausbil- Liibecker Musik- und Kongresshalle ausge- EDEKA-Jens-Team haben sich schlieBlich i
1l dungsergebnisse geehrt wurden. Ganze flinf zeichnet. Durch den erfolgreichen Abschluss nicht allein (iber die tolle Auszeichnung
- ! Kréafte aus unserem Team gehdren zu den ihrer Ausbildung haben die Nachwuchskrafte gefreut, sondern auch dariiber, dass die Wege
besten Absolventen der EDEKA Nord 2016!”, den Grundstein fiir ihre Karriere gelegt und gemeinsam weitergehen — denn alle wurden
i beschreibt es Personalleiter Udo Ertmer stolz. sind inzwischen allesamt hochmotiviert in tibernommen. EDEKA Jens sagt: ,Herzlichen
Fiir Ihre hervorragenden Leistungen wurden das spannende Berufsleben gestartet. Robin Gliickwunsch!“
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" . JAP-Abschlusspriifung

Zudem hat Cora-Lee Greiser am 8. Septem- Bravour ab. ,,82 Prozent sind Pflicht, um tiberhaupt
ber in Visselhovede ihre Urkunde erhalten. Sie zum JAP zugelassen zu werden®, erklért sie. Bei
hat erfolgreich die EDEKA-Weiterbildung des der Weiterbildung erhielt Cora-Lee Greiser die ers-
Junioren-Aufstiegsprogramms (JAP) absolviert. ten Einblicke in das Handeln der Marktleitung mit
Die 22-Jahrige hat bereits 2012 im Markt in Wei- der Intensivierung verschiedener organisatorischer
Benhaus als Saisonkraft mit ihrer Arbeit begonnen.  Themengebiete. Erlerntes gab sie, wie auf dem
Schon damals strahlte sie die Begeisterung fiir Bild zu erkennen, bestens wieder, wodurch sie die

die Branche aus. Es folgte die Zusage fiir ihre Urkunde erhielt und ihre Ausbilder stolz machte.
Lehre noch im gleichen Jahr, die sie zunéchst zwei  Ob sie die Fortbildung Fiihrungskraft Handel (FKH)
Jahre zur Verkauferin, ein weiteres zur Kauffrau im  oder etwas anderes anschlieBt, ist zunédchst nicht
Einzelhandel aushildete und durch alle Abteilungen  sicher. Jetzt steht fiir sie erst einmal das Tagesge-
fiihrte. Schon die Ausbildung schloss sie so mit schaft im Vordergrund.
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Dem EDEKA-Jens-Team liegt es sehr am Herzen,
Sie mit dem zu versorgen, was Sie fiir Ihren Alltag
bendtigen. Doch mehr noch. Auch die Region ist
dem Familienunternehmen iiberaus wichtig. So gibt
es verschiedene Spendenaktionen (iber die Pfand-
automaten oder Flohmérkte und mehr, deren Erlo-
se zum Teil oder auch ganz sozialen Einrichtungen
oder Projekten im nahen Umfeld zugute kommen.

Ein weiteres Beispiel des Engagements ist die Or-

. r f. i

mit der Kirche

EDEKA Jens prase

gelspendenaktion. Hierfir wenden die Mérkte keine
Spenden auf, sondern geben einen Betrag X aus
der eigenen Tasche zugunsten des Orgelbauver-
eins Niendorf-Ostsee fiir die Petri-Kirche im Ort.
So auch wieder am 3. Dezember. ,Bei der Orgel
wiirde sich eine Reparatur nicht lohnen, der Erfolg
wére zumindest bescheiden. Eine neue Orgel wie
wir sie uns wiinschen, kann dann — hoffentlich —
,Jahrhunderte’ iiberstehen. Der Jens-Frischemarkt

Donnerstag, den 29. Dezemb

er|

gehort inzwischen zu den treuesten Spendern und
ich mochte dafiir besonders der Familie Jens im
Namen des Orgelbauvereins meinen Dank ausspre-
chen. Eine Kirche ohne Orgel ware wie der Niendor-
fer Hafen ohne Schiffe. Wir befinden uns (ibrigens
auf der Zielgeraden — insgesamt wurden bisher (ge-
meinsam mit der Kirchengemeinde) 185000 Euro
gesammelt”, sagt der Vorsitzende des Orgelspen-
denvereins, Peter Kleinschmidt.

v Ll 1: i

ntiert das Knaller-Angebot
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Kommen Sie vorbei und staunen Sie!

EDEKA Jens présentiert lhnen das groBe
Vorfiihrfeuerwerk 2016. Wie jedes Jahr ladt Sie
das Team aus Heiligenhafen zu einem tollen
Extra-Service herzlich ein.

Am Donnerstag, den 29. Dezember schieBen die
Mitarbeiter eine Auswahl ihres Pyrotechnik-Sor-
timents in den Himmel. So kdnnen Sie mit eige-
nen Augen sehen, welche Raketen Sie am meis-
ten beeindrucken, wie bunt und pfeifend sich die
Irrlichter im Kreis drehen und vieles mehr.
Kaufen Sie die Katze nicht im Sack und nehmen
Sie teil. Ein buntes Rahmenprogramm begleitet
die Aktion. Es gibt Gliihwein gegen die Kalte,
Bratwurst gegen den Hunger und Musik, die das
eindrucksvolle Spektakel untermait.

Welcher Artikel ist der beste Augendffner und er-
zeugt zum Jahresabschluss die schonste Stim-
mung? Entscheiden Sie selbst und gehen Sie mit
EDEKA Jens in die silvesterliche Testphase.
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Zusammen mit EDEKA

Jens: Klebe deinen Traum!

SO WIRD AUCH
DEIN VEREIN ZU
P STICKERSTARS

Das eigene Stickerbild im groBen Sammelalbum, so wie die Weltstars — dieser Traum kann nun Wirk-
lichkeit werden! Denn EDEKA Jens mdchte mit Vereinen in der Region ein spannendes Projekt auf die
Beine stellen: Ob FuBball, Handball, Tennis oder Hockey — die Teams kdnnen gemeinsam ein eigenes
Sticker-Sammelalbum bekommen, in dem jeder Spieler, Trainer oder Organisator gemeinsam mit sei-
nen Mannschaftskameraden einen Platz findet. Das schafft Zusammenhalt, sorgt fiir eine unvergleich-
liche Motivation und garantiert die Begeisterung der heimischen Fans! ,Wir haben von dieser Aktion
gehort, uns schlau gemacht und sind zu den Vereinen TSV Heiligenhafen und einer Spielvereinigung in
Gremersdorf gegangen. Als wir ihnen die Idee vorstellten, waren sie gleich Feuer und Flamme*“, erzéhlt
Swen Rathjens von EDEKA Jens.

Der Ablauf ist tatsichlich ganz einfach:

Habt ihr zwischen 300 bis 600 aktive Sportler in verschiedenen Mannschaften? Dann macht mit und
meldet euch direkt bei den EDEKA-Jens-Markten.

Gemeinsam mit dem Markt vor Ort wird der Ablauf organisiert. Fiir den Verein gibt es keinerlei Kosten
oder Risiken. Es locken sogar garantierte Einnahmen, die beispielsweise durch den Aufkleberverkauf
erzielt werden konnen. Sie kommen attraktiven Neuanschaffungen wie Trikotsétzen, Toren, Béllen und
Co. zugute! Wichtig ist nur, dass ihr Lust habt, dabei zu sein und zum Star zu werden. Dann steht dem
Erfolg nichts mehr im Wege. Los geht es nach dem ersten Kontakt und den konkreten Absprachen mit
einem professionellen Fotoshooting. In den weiteren Schritten folgt die Produktion des Heftes sowie der
Aufkleber bis hin zur spektakulédren Verdffentlichung. Bei einer Kick-off-Party wird das Meisterwerk der
Offentlichkeit prasentiert und ab diesem Zeitpunkt werden sémtliche Produkte im Handel erhéltlich sein.
Das Kleben, Tauschen und Sammeln kann beginnen — ein unvergessliches Erlebnis fiir alle Beteiligten!

Sind Sie neugierig geworden?

Nehmen Sie Kontakt zu EDEKA Jens auf und
erzéhlen Sie, warum lhr Verein der richtige fiir
ein solches Stickeralbum ist.
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Hier konnen Sie uns finden:

EDEKA Jens — Burg/Fehmarn
Am Markt 27 e 23769 Burg/Fehmarn
Tel.: (04371) 2455 » Fax.: (04371) 864958

EDEKA Jens — Heiligenhafen
Hohenweg 4 e 23774 Heiligenhafen
Tel.: (04362) 5066037  Fax: (04362) 506 6056

EDEKA Jens — WeiBenh&user Strand
Dorfplatz e 23758 WeiBenh&user Strand
Telefon: (04361) 3409 e Fax: (04361) 52822

EDEKA Jens — Gehlsdorf
SchulstraBe 5 18147 Rostock-Gehlsdorf
Tel.: (0381) 6668544  Fax: (0381) 6668545
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Onlineshop

Wir liefern Lebensmittel.

www.edekanord-shop.de
Kostenlose Bestellhotline : 08 00/130130 5
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Like uson

&

www.facebook.com/Edeka.Jens

Facebook

Frischemarkt Jens — Niendorf
StrandstraBe 152 e 23669 Niendorf/Ostsee
Tel.: (04503) 2823 » Fax: (04503) 6289

EDEKA Jens — Born/Darf3
BéderstraBe 1 e 18375 Born/DarB
Tel.: (038234) 30101 e Telefax: (038234) 30100

EDEKA Jens — Zingst
HafenstraBe 2 e 18374 Zingst
Tel.: (038232) 17994 o Fax: (038232) 17995

EDEKA Jens — GroBenbrode
StrandstraBe 1 e 23775 GroBenbrode
Tel.: (04367) 7175939 e Fax: (04367) 7175938
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